
 

 

青年部合同研修会（名古屋）のお知らせ 

 

下記のとおり青年部の研修会をとり行う事となりました。ご多忙かと存じますが何卒ご参加のほどよろ

しくお願いいたします。 

 

＜目的＞ 

【仲間との交流】 全国青年部同士の交流を深め、業界のネットワークを強める 

【課題の共有 】 現状抱える課題や悩みを共有し、解決方向性を模索する 

【気づきと学び】 知識や技術を学び、気づきを持ち帰って今後の商品開発や経営に活かす 

 

＜日程＞ 平成 21 年 10 月 31 日（土）、11 月  1 日（日）  

 

＜場所＞ 名古屋中小企業福祉会館 （別添の地図参照） 

住所：愛知県名古屋市中区大須二丁目 19 番 36 号 TEL：052-221-6721 

 

＜スケジュール＞ 

■ 10 月 31 日（土） 19：00 ～ 21：30 懇親会 （豆腐懐石 くすむら）  

住所／名古屋市東区飯田町 56 電話／052-937-0345 

■ 11 月 1 日（日） 研修会 9:30 受付開始 

① １0：00 ～ 12：00 【講義】 商品の開発や販売方法について学ぶ  

  

 

 

 

 

 

 

② 13：00 ～ 14:50【グループディスカッション】 学びを深める   

課題： 仮想 商品開発会議 （5～7 人に分かれディスカッション及び発表） 

※ 講義で聞いた内容を参考にグループで商品を企画してもらいます。もちろん、研修会後、商品化し

て頂いて構いません。（ディスカッション 60 分 発表 1 チーム 5 分程度） 

 

＜研修会費＞ 一人 ４，０００円 （11 月 1 日の昼食代込み） 

以上 

愛知県豆腐商工業協同組合 

青年部長 冨田 英治 

テーマ：「現役カリスマ・マーケッターに学ぶ！商品開発のポイントと売れる商品の法則」 

講師：現役マーケッター 嶋 ひろゆき氏 

商品を"売れ顔"にする、「顔マーケティング」の専門家。 

大塚製薬にて、まるごと大豆飲料「スゴイダイズ」をヒットさせる。また、「ソイジョイ」の初期の開発

を担当。その後、世界三大ヘッドハンティング会社からスカウトされ大手食品会社に転職。著書に

「売れ顔の法則」。 



【別添】10月31日（土）　懇親会会場　豆腐懐石　くすむら案内図

市営地下鉄　桜通線「高岳駅」徒歩９分

※名古屋駅から地下鉄桜通線４つめの駅



【別添】11月1日研修会場　名古屋市中小企業福祉会館案内図

市営地下鉄　鶴舞線「大須観音駅」2番出口徒歩4分

※名古屋駅から地下鉄東山線藤が丘方面「伏見駅」で鶴舞線に乗換




